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O TREINAMENTO PUBLICO-ALVO

Dois documentos sdo centrais para a fase preparatoria, segundo o Servidores e funcionarios que trabalham na

art. 18, 81° da lei 14.133/2021: O estudo técnico preliminar - ETP e fase de planejamento de Compras Publicas
o termo de referéncia - TR. elaborando os artefatos da fase preparatoria e

. gestores de Compras Publicas.
Enquanto o ETP estuda uma necessidade/problema para encontrar

uma solucdo que atenda o interesse publico, o termo de referéncia
fala para o mercado qual objeto se pretende adquirir para resolver
o problema estudado durante a elaboragao do ETP.

Mas como encontrar a solu¢gdo mais vantajosa para o interesse
publico, durante a elaboracao do estudo técnico preliminar?

Como transpor essa solu¢do do ETP para o TR de uma forma que o
mercado entenda o objeto que se pretende adquirir?

Como instruir um processo licitatério que seja ao mesmo tempo viavel
do ponto de vista técnico, legal e econdbmico com foco em reducao de
erros e aumento de produtividade?

CARGA HORARIA | 21H

A METODOLOGIA MATERIAL DE APOIO

Essas perguntas serdo respondidas em um treinamento presencial,
com foco na pratica da elaboracao desses dois documentos da fase
preparatoéria de uma compra publica.

»  Apostila com contelido exclusivo do evento

»  Certificado Geral com carga hordria de 21
Durante 21h de treinamento o aluno aprenderd, por meio de horas que serd disponibilizado através da
estudos de casos simulados, como também realizando anéalises nossa plataforma: npevents.com.br

de processos reais, como elaborar cada item do estudo técnico
preliminar e do termo de referéncia, com base na lei 14.133/2021,
Instrucdo Normativa 58/2022 (ETP) e Instru¢do Normativa 81/2022

(TR).
LEVE SEU NOTEBOOK
| NOSSA MASTERCLASS E
FIERUD B mAERENCA MUITO PRATICA, LEVE
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MODULO 01

+ Cenarios para utilizacao de inteligéncia artificial no metaprocesso de contratacao;

« Utilizacao de IA e a Lei Geral de Prote¢do de Dados;

+ LimitacOes dos LLMs e os riscos potenciais de seu uso no contexto de compras publicas;

*  Principais modelos/ferramentas de Large Language Model- LLM - pagos e gratis para utilizacdo na fase
de planejamento;

+ Competéncias para se tornar um usuario avangado na utilizacdo de LLMs (ChatGPT e similares);

+ Elementos basicos de um prompt de comando;

MODULO 02

* Documento de Formalizacdo da Demanda

+ Plano de Contratacbes anual

MODULO 03

Como elaborar o estudo técnico preliminar e o termo de referéncia (na pratica), de acordo com a lei
14.133/2021, com apoio de inteligéncia artificial:

| - descricdo da necessidade da contratacdo, considerado o problema a ser resolvido sob a perspectiva do
interesse publico;

Il - demonstracdo da previsdao da contratacdo no plano de contrata¢des anual, sempre que elaborado, de
modo a indicar o seu alinhamento com o planejamento da Administracdo;

[l - requisitos da contratacao;

IV - estimativas das quantidades para a contrata¢do, acompanhadas das memdrias de calculo e dos
documentos que lhes ddo suporte, que considerem interdependéncias com outras contratacdes, de modo a
possibilitar economia de escala;

V - levantamento de mercado, que consiste na analise das alternativas possiveis, e justificativa técnica e

econdmica da escolha do tipo de solugdo a contratar;
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VI - estimativa do valor da contrata¢cdo, acompanhada dos precos unitarios referenciais, das memarias de calculo
e dos documentos que lhe dao suporte, que poderdo constar de anexo classificado, se a Administracao optar por

preservar o seu sigilo até a conclusao da licitacdo;

VIl - descricdo da solu¢do como um todo, inclusive das exigéncias relacionadas a manutencdo e a assisténcia

técnica, quando for o caso;
VIII - justificativas para o parcelamento ou ndo da contratacdo;

IX - demonstrativo dos resultados pretendidos em termos de economicidade e de melhor aproveitamento dos

recursos humanos, materiais e financeiros disponiveis;

X - providéncias a serem adotadas pela Administracdo previamente a celebra¢do do contrato, inclusive quanto a

capacitacao de servidores ou de empregados para fiscalizacdo e gestao contratual;
XI - contratacdes correlatas e/ou interdependentes;

XII - descricao de possiveis impactos ambientais e respectivas medidas mitigadoras, incluidos requisitos de baixo
consumo de energia e de outros recursos, bem como logistica reversa para desfazimento e reciclagem de bens e

refugos, quando aplicavel;

Xlll - posicionamento conclusivo sobre a adequagdo da contratacdo para o atendimento da necessidade a que se

destina.
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MODULO 04

Termo de Referéncia:

- Como elaborar (aula pratica) o Termo de Referéncia

- Definicao do objeto

- Fundamentacdo da contratacao

- Descricdo da solucao como um todo, considerado todo o ciclo de vida do objeto;
- Requisitos da contratacao;

- Modelo de execucao do objeto

- Modelo de gestao do contrato

- Critérios de medicdo e de pagamento;

- Forma e critérios de selecdo do fornecedor;

- Estimativas do valor da contrata¢ao

- Adequacdo orcamentaria;

6 MOTIVOS PARA VOCE PARTICIPAR

Evento Inovador Nossa Paixao Foco em Resultados

% Elaboracéo do Estudo técnico Temos orgulho em realizar A metodologia visa desenvolver
preliminar e do termo de as melhores masterclasses de habilidades e conhecimentos
referéncia, de forma prética e Compras Piblicas do Brasil! para minimizar erros e aumentar
Qo vivo; a produtividade.
Notoriedade Metodologia Pratica Networking
Professor com 10 anos de J%L Material de apoio @ Troca de experiéncias e
atuacdo em planejamento de exclusivamente desenvolvido interacéo com os melhores
Compra Piblicas; para privilegiar o aprendizado profissionais da drea de

por meio da prdtica; Compras Piblicas.

*A organizagdo do evento se reserva no direito de realizar, de forma superveniente, alteragdes na programacdo. A substituicdo de palestrante poderd ocorrer em face da
indisponibilidade do palestrante/instrutor apds a confirmacdo do convite ou mesmo em razéo de caso fortuito ou forca maior.
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ABIMAEL TORCATE DE SOUZA

Professor da Fase de Planejamento de Licitacdes Publicas

»  Analista Administrativo na Empresa Brasileira de Servicos Hospitalares - EBSERH;
»  Membro do Setor de Governanga e Estratégia do Complexo Hospitalar da UFC/EBSERH;
»  Professor e escritor na area de logistica publica;

»  Pos-graduado em Gestdo de Hospitais Universitarios Federais, pelo Hospital Sirio Libanés;

»  Pos-graduado em Licita¢des e contratos (CERS);
»  Certificacdo Black Belt em Lean Six Sigma;

»  Administrador e editor do perfil @euteajudoalicitar (Instagram).

Para curriculo completo acessar:
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EVENTO PRESENCIAL

Serdo 3 dias de treinamento, realizado de 16 a 18 de Marco de 2026, totalizando 21 horas de capacitacado.

LOCAL DO EVENTO

Hotel Mabu Curitiba Business

Endereco: R. XV de Novembro, 830 Centro
Curitiba | PR | CEP 80.020-300

74

/g Telefone: (41) 3219 6000

A

;? Central de reservas: 4002 6040

E-mail: reservas@hoteismabu.com.br

N\ §

Horarios:

08h00 as 0900 | Credenciamento (primeiro dia)
09h00 as 12h00 | Aula

12h00 as 13h00 | Almoco

13h00 as 15h00 | Aula

15h00 as 15h30 | Coffee Break

15h30 as 17h30 | Aula
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EVENTO PRESENCIAL
R$5.190,00

(por participante)

ESTA INCLUSO NO INVESTIMENTO

» 03 Almocos, 03 Coffee breaks

»  Material didatico com conteldo exclusivo;
»  Livro digital: - Livro digital: Licitacdes & Contratos Administrativos - Lei 14.133/21 - Licita¢des - Normas Correlatas

» Certificado Geral com carga hordria de 21 horas ficara disponivel através da nossa plataforma: npevents.com.br

PAGAMENTO

O pagamento da inscricao devera ser efetuado em nome de Instituto Negécios Publicos do Brasil Estudos e
Pesquisas na Administragdo Publica Ltda. (CNPJ 10.498.974/0001-09) no seguinte banco credenciado:

4
,<.‘>
BANCO DO BRASIL INSCREVA_SE

Agéncia: 1622-5
Conta Corrente: 105678-6

CONTATO

Instituto Negécios Publicos

Telefone: (41) 3778-1887
Whatsapp: (41) 98877-0234
R. Dr. Brasilio Vicente de Castro, 111

falecom@institutonp.com.br Campo Comprido | Curitiba | PR NEGOCIOS
negociospublicos.com.br CEP: 81.200-526 PUBLICOS
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Curitiba, 27 de Janeiro de 2026
Proposta n°® 3.726/2026

SUPERIOR TRIBUNAL MILITAR - STM
A/C: ALINE BARBOSA

Encaminho a proposta acerca do Masterclass Planejamento, ETP e Termo de Referéncia com Inteligéncia
Artificial, que sera realizado nos dias 16 a 18 de Marco de 2026, no formato presencial em Curitiba/PR

INVESTIMENTO ESPECIAL PARA CONTRATAGAO:

Inscrigoes Valor por Inscrigao Desconto Total do Investimento

5.190,00 519,00 9.861,00

2 OINVESTIMENTO PARA CONTRATACAO CONTEMPLA:

Inscricdo e Acesso as Palestras Presenciais em Plenaria;
Certificado Digital de Conclusao do Treinamento;
Material Didatico Exclusivo Impresso;

a
b
c
d) Almoco e Coffee Break.

)
)
)
)

3 CARGA HORARIA:

21 (Vinte e Uma Horas )

4 INSTRUCOES PARA PAGAMENTO E EMISSAO DE NOTA DE EMPENHO:

Emitir ao Instituto Negécios Publicos do Brasil Estudos e Pesquisas na Administragado Publica Ltda. CNPJ:
10.498.974/0001-09. Devendo o respectivo pagamento ser efetuado através da conta:

%‘ Banco do Brasil AG.1622-5 Conta: 105.678-6

BANCODO BRASIL

VALIDADE DA PROPOSTA: 28/03/2026

Atenciosamente,
LIGIA LILIANE
Consultor Comercial

Instituto Negécios Publicos R. Izabel A Redentora, 2356 - Centro,
Telefone: (41) 3778-1887 Sa0 José dos Pinhais/PR
WhatsApp: (41) 98877-0234 CEP: 83.005-010

falecom@institutonp.com.br



